
Welkom op de eerste editie!
22 mei 2025



Op het programma

Welkom vanaf: 18u30

Sprekers starten om: 19u00

Lieselot Huysman:
SaaS-Marketing naar KMO's vs Enterprises

Dagmara Stozek:
Hoe overtuig je de rest van je SaaS
organisatie wat de waarde van marketing is?

Frietjes geserveerd vanaf: 19u45

Einde voorzien rond: 21u30
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SaaS & e-commerce Publieke diensten
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Wie ben ik?

Lieselot Huysman
lieselot@fluo.be

Founder van Fluo
Lead Marketing bij Leap Forward

Volg @fluomarketing op Instagram
en linkedin.com/company/fluomarketing op LinkedIn



SaaS
Software as a Service

SaaS
Software as a Service





Teamleader Focus is een 
online softwareplatform 

waarmee KMO’s hun offertes, 
facturen en projecten 

eenvoudig kunnen beheren.





TechWolf is een AI- & datalayer 
die enterprises helpt om inzicht 

te krijgen in de vaardigheden 
van hun medewerkers.



SaaS
Software as a Service

SaaS-Marketing naar 
KMO's vs Enterprises

8 verschillen die ik 
opmerkte



SaaS
Software as a Service

KMO’s willen weten wat het 
doet, enterprises willen 
weten dat het voor hen is.

POSITIONERING & MESSAGING









SaaS
Software as a Service

Voor KMO’s mag het 
blinken, voor enterprises 
moet het kloppen.

PRODUCT VISUALISATIE









SaaS
Software as a Service

KMO’s willen reviews, 
enterprises willen 
compliance.

VETROUWEN UITSTRALEN











SaaS
Software as a Service

Voor KMO’s is community 
een extra. Voor enterprises 
is het een strategie.

COMMUNITY BUILDING









SaaS
Software as a Service

KMO’s klikken op je ad, 
enterprises verwachten een 
echte connectie.

LEAD GEN VS ABM







SaaS
Software as a Service

Bij KMO’s tel je demo’s, bij 
enterprises de maanden in 
je pipeline.

METRICS & KPI’S



Hou je Bingokaart maar klaar…



KMO:
CPL/CAC, Conversion rate, MRR, Churn

Enterprise:
LTV, ACV, pipeline velocity,

Close/Retention rate per industry



LTV, ACV, pipeline velocity,
Close/Retention rate per industry



Welke bedrijven zien onze ads?
Wie komt er op onze website?

Welke accounts vertonen “koopsignalen”?









SaaS
Software as a Service

KMO-marketing leeft op 
contactniveau, enterprise-
marketing denkt in 
accounts.

CRM & RAPPORTERING





SaaS
Software as a Service

Bij KMO’s vier je elke klant, 
bij enterprises vier je elk 
signaal dat het ooit 
misschien een klant wordt.

GREAT SUCCESS





Enterprise-SaaS Marketeer 
bij een inschrijving op een 
webinar…

en het blijkt een belangrijk 
target account te zijn.



Vragen?
Of jij volgende 
keer hier?

Laat mij iets weten!
lieselot@fluo.be

Volg @fluomarketing op Instagram
en linkedin.com/company/fluomarketing op LinkedIn
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