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Op het programma

(1) Welkom vanaf: 18u30
& Sprekers starten om: 19u00

Lieselot Huysman:
SaaS-Marketing naar KMO's vs Enterprises

Dagmara Stozek:
Hoe overtuig je de rest van je SaaS
organisatie wat de waarde van marketing is?

& Frietjes geserveerd vanaf: 19u45

Eﬂ Einde voorzien rond: 21u30

SAAS
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Fluo helpt jouw organisatie met digitale
marketing

Contact —



Performance Meetbare
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SaaS & e-commerce Publieke diensten
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Wie ben ik?

Lieselot Huysman

lieselot@fluo.be

Founder van Fluo
Lead Marketing bij Leap Forward

Volg @fluomarketing op Instagram
en linkedin.com/company/fluomarketing op LinkedIn




SaaS

Software as a Service




|
Teamleader “' Oplossingen Prijzen Het abc voor ondernemers Contact A Login ® Belgié

Zelfstandig? Teamleader is er nu ook voor jou! Ontdek onze nieuwe e-invoicingsoftware. Ontdek Teamleader One 7

Run je zaak
op één plek

v/ Verzamel klantinfo en bewaar het overzicht in één crm

@) Offerte aanvaard @
30/5/2024

V' Beheer al je facturen, van verkoop tot aankoop, via Peppol en krijg een beter
zicht op je cashflow

Yungbrands

v/ Maak offertes en laat ze meteen online ondertekenen Factuar 23704748

Vv Krijg vat op je projecten en blijf binnen deadline en budget

Vv Koppel aan de software die je al gebruikt

@ Peppol
in 3 klikken

-

& Een snelle vraag? Neem contact op

Gx70

Meer dan 22.022 tevreden klanten Omzet
Start vandaag nog -> Neem contact op =

Gratis proefperiode van 14 dagen. Wij luisteren graag naar
Geen kredietkaart nodig. de uitdagingen voor jouw zaak.

+€ 67.500,00 via onze chat!

2024 m2025



Teamleader Focus is een
online softwareplatform
waarmee KMO’s hun offertes,
facturen en projecten
eenvoudig kunnen beheren.



TECHWOLF Product Use Cases Customer Stories Resources Company Join the community >

Make <kills work.

B4 Security Engineering

B Sales Strateg v 4
) (%

-

9 Threat Modelling

Market Dynamics

& Python
Strategic Align™

The #1 Al and data layer for workforce transformation.
Use accurate, Al-driven skill data for strategic workforce planning,
internal mobility and skills-based hiring and learning.

Let's talk > Watch our video >

=IQVIA  fustear prsie GSK [u:E



TechWolf is een Al- & datalayer
die enterprises helpt om inzicht
te krijgen in de vaardigheden
van hun medewerkers.



SaaS-Marketing naar
KMO's vs Enterprises
8 verschillen die ik
opmerkte



POSITIONERING & MESSAGING

KMOQO’s willen weten wat het
doet, enterprises willen
weten dat het voor hen is.




Is jouw bedrijf klaar voor de toekomst?

& E-facturatie en Peppol-
billit oplossingen voor elk soort
EASY INVOICING Onderneming

Automatiseer je facturatieproces en hou meer tijd over voor je
bedrijf.



vtekst Product >  Solutions >  Customer Stories >

°§ Inbox-to-process

Eliminating boring work
for exciting enterprises

11l & fmeg

Enterprise Al that uncovers and automates your
business processes, directly from your inbox.

See Tekst in action




USE CASES

Clutter removal and email filtering =
Proposed answer generation =
Smart summaries =

Automated complaint handling =
Automatic order intake =

Automate inventory management =

INDUSTRIES

MedTech & Pharma =
Printing & Packaging =
Retail & FMCG =

HR & Payroll =

Manufacturing =



PRODUCT VISUALISATIE

Voor KMO’s mag het
blinken, voor enterprises
moet het kloppen.



Workflows

ENABLED  VALIDATED




4= timefold

@ Field Service Routing/ Atlanta

& Models & Admin

Overview Score

=354 Medium

Visualization

Insights ;‘_,_;-

Qutput

Log 00:00:00 00:00:15
Run configuration
CONSTRAINT
> Require scheduling mandatory visits
> Prefer scheduling optional visits
> Minimize travel time

> Minimize the visit completion risk

> Prefer visits scheduled to the earliest day

o

®

v 5
® Input T P -
5 o .

&r

00:00:30

TYPE

medium

soft

soft

soft

soft

TYPE

penalty
penalty
penalty
penalty

penalty

MATCHES

49

11

37

00:00:45

SCORE

-354

B ACME company © a

C Rerun

® Completed

TOTAL DRIVING TIME

56h 12m

TOTAL DISTANCE

5599.481km

TOTAL UNASSIGNED VISITS

50

+ More

RUN ID
ec4bbec8-e234-49T2-8e4b-28499c48223F

TAGS

Region-US Production

SOLVE SPEED
56s

RUNTIME
12642s



& Business Data

& Asana & Confluence
+* Jira O ServiceNow
e ~
& Salesforce @ Trello W Workday &7 SAP

& Market Data

& Google Drive O Oracle

— (® skill Supply

& HRData ' & LMS/LXP

4
@ Wokday % Visier — <> ©  Skill Governance — & Degreed  § Gloat
= SAP © Crunchr ' © Comerstone

© skill Demand
& Job Data S Analytics & Reporting

)

Workday = SAP % Visier © Crunchr

O Oracle i lcims #: Tableau &) PowerBi



VETROUWEN UITSTRALEN

KMO’s willen reviews,
enterprises willen
compliance.



Teamleader is marktleider
in bedrijfssoftware

Elke dag vertrouwen maar liefst 22.022 ondernemers in Belgié, Nederland, Frankrijk,

Duitsland en daarbuiten hun zaak toe aan Teamleader.

Absoluut aan te bevelen in de Allesomvattend en top in We zijn zeer tevreden over Ongelooflijk intuitieve software,
wereld van sales. gebruiksvriendelijkheid. Teamleader. Het maakt onze makkelijk in gebruik en toch
opvolging en facturatie zoveel heel volledig.

eenvoudiger en overzichtelijker.

Frank De Neve * Livia Raskin 7 Laurent
Fly Consult 7

(@)

1 Mamoudou D.

Dit programma scoort hoog wat De hele flow zit gecentraliseerd Geweldige tool om productiviteit De software is zeer
betreft gemak en zodat iedereen in het team op te verhogen. Het is gebruiksvriendelijk en eenvoudig
gebruiksvriendelijkheid! elk moment kan zien hoever een supermakkelijk om de gewerkte in gebruik.

bepaald dossier staat. Aanrader! uren te loggen en zo beter inzicht

te krijgen in mijn productiviteit.



Bizzcontrol is onze go-to tool voor
zowel interne controles als analyses
per klant.

CELINE EN ROBIN 4 MIJNBOEKHOUDER




Trusted by global brands
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Serious about security

Secure environment

Our physical infrastructure is hosted and managed
in a ISO 27001, SOC 1 & SOC 2, PCI Level 1, FISMA
Moderate and SOX certified data centres.

Data encryption

We store data at rest using 256-bit AES encryption
and use an SSL/TLS secure tunnel to transfer data

hatwariannm vvaltir arnmm anA A ADI

Our security approach focuses on security
governance, risk management and compliance.

Multi-factor authentication

Two-factor authentication and strong password
controls are required for administrative access to
all systems.

Secure development practices

Our development follows industry-standard secure
coding guidelines, such as those recommended by

M\A/ACD

Restricted network access

Firewalls are utilised to restrict access to systems
from external networks and between systems
internally.

Realtime monitoring

We conduct behavioral monitoring, vulnerability
assessment, SIEM and intrusion detection to

Aatart throate and Laarm Alilr avietars aanst ira



COMMUNITY BUILDING

Voor KMQO’s is community
een extra. Voor enterprises
is het een strategie.



gl'o‘.ékrter Voor wie? Sprekers Line-up Tips & tricks Praktische info  Word partner Koop je ticket
powered by yuki & Teamieader &

years
edition

De beste werkdag
van het jaar + Kuipke - Gent

05.06.2025




m Showpqd Product v Pricing v Customers Partners v Company v Resources v Request a demo

Gartner CSO & Sales
Leader Conference
The future of Al-powered sales enablement Sales Management Congress - Berlin - 2024 Gartner S0 and Sales Leader Conference 2024

O Showpad  FORRESTER

EVENTS EVENTS EVENTS

Forrester B2B Summit - Austin - 2024 Sales Enablement Leaders Conference 2024 Sales Summit Hamburg 2024






LEAD GEN VS ABM

KMO’s klikken op je ad,
enterprises verwachten een
echte connectie.



Traditional Lead Account-Based
Gen Funnel Marketing Funnel

Identify a few high-
Generate broad value accounts

awareness 6/
Nurture &

engage

Nurture &
engage

Convert

Build long-term

Identify high- relationships

value accounts

Convert

<F"""
> Growth



SALES &
MARKETING




METRICS & KPI’'S

Bij KMO’s tel je demo’s, bij
enterprises de maanden in
je pipeline.



Hou je Bingokaart maar klaar...



KMO:
CPL/CAC, Conversion rate, MRR, Churn

Enterprise:
LTV, ACV, pipeline velocity,
Close/Retention rate per industry



LTV, ACV, pipeline velocity,
Close/Retention rate per industry




Welke bedrijven zien onze ads?
Wie komt er op onze website?
Welke accounts vertonen “koopsignalen”?



Linked 3}

CWeergave: Bedrijf ~ ) Periode: 22-4-2025 - 21-5-2025 ~ Kenmerken onder het rapportage minimum worden niet gerapporteerd om de privacy van gebruikers te beschermen.

Naam C Weergaven < Klikken < Gemiddelde CTR

EY 28.903 (5,93%) 118 (4,14%) 0,41%
| |

PwC UK 13.850 (2,84%) 67 (2,35%) 0,48%
| | 0,

KPMG UK 8.530 (1,75%) 30 (1,05%) 0,35%
] | o,

KPMG Ireland 4521 (0,93%) 20 (0,7%) 0,44%
| | | 20

BDO UK LLP 4066 (0,83%) 13 (0,46%) 0,32%
] | o,

Grant Thornton Ireland 4.025 (0,83%) 18 (0,63%) 0,45%
| | | 0,

PwC Nederland 3.904 (0,8%) 11 (0,39%) 0,28%
| | [ |

PwC Ireland

3.793 (0,78%) 13 (0,46%) 0,34%



H PRODUCT PRICING RESOURCES LOGIN
2 Fibbler - -

Turn Linkedln Ads data into
actionable insights

Fibbler helps you understand how LinkedIn Ads impressions impact your
pipeline, while optimizing campaign performance and turning engagement
data into actionable intent signals.

Testall features. No credit card required.



E Leadinfo Lead Generation v Pricing Agencies ¥ GDPR Resources v Company ~ & English ~ Start Free Trial

& Leadinfo

Know which

) Cadbury PLC
Information
1097
Filters

E Creditsafe limited E Creditsafe Limited

. i Deliveroo Ltd Lz::o
your website I E
Start identifying your B2B website visitors and reach out to them N e
within the same platform. Grow your sales funnel, and generate
more and better leads than your competition. asos et comments

Sign ™

v No payment details required v GDPR-compliant v Trusted by 15.000+ users



CRM & RAPPORTERING

KMO-marketing leeft op
contactniveau, enterprise-
marketing denkt in
accounts.



Contacts Conversalions Marketing DEMICE W Autamalion Repars

Target Accounts

Target accounts

all owners = Ideal Customer Profile Tier - Inclustry = Lifecycle stage -
All
Mo open tasks TARGET ACCOUNTS ACCOUNTS WITH OPEN DEALS OPEN DEAL WALUE MISSING ANY BUYING ROLE MISSING DECISION MAKERS
Mo logged calls 3? 3? $602K D 8
Total chosen companies 1% of target accounts Avg 17K per deal 0% of target accounts 2% of target accounts

Ma mestings

Mo open deals

o Search target accounts Q)
Mo decision maker -

Blackers COMBANY CONTACTS OPEN DEALS OPEN DEAL VALUE LASTTOUCH © LAST ENGAGEM
Hensen PLC 10 3 518,838 Mo outreach Mo engageme
Find target accounts
Racommendations L
Hall Ine 10 3 £30,402 Mo outreach Mo angageme
Prosgpects =

Johnsan-Delacruz 10 2 511,978 Mo outreach Mey engager




GREAT SUCCESS

Bij KMQO’s vier je elke klant,
bij enterprises vier je elk
signaal dat het ooit
misschien een klant wordt.

Flno



« Productive APP 2:38 pM
®

A We won-- Marketing visuals for -

Good job Stephanie Schroé & team!

« Productive APP 5:23 PM
°

& We won - SEA for-

Good job Lieselot Huysman & team!

g1 @




Enterprise-SaaS Marketeer
bij een inschrijving op een
webinar...

en het blijkt een belangrijk
target account te zijn.




Vragen‘?
Of jij volgende
keer hier?

Laat mij iets weten!

lieselot@fluo.be

Volg @fluomarketing op Instagram
en linkedin.com/company/fluomarketing op LinkedIn
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